
Für den Standort Steinfurt (Westfalen/Münsterland) bieten wir
zum 01.08.2026 eine Ausbildungsstelle als 

Wir freuen uns auf dich!

Kaufmann/-frau für E-Commerce (m/w/d)

Bewirb dich jetzt mit deinen Unterlagen
per E-Mail an bewerbung@atair.de

Deine Zukunft.
Unser Team.

Über uns:
Die ATAIR GROUP ist ein europaweit agierender Handelspartner für Leg- und Under-
wear mit 65 Mitarbeitenden in Deutschland. Wir stehen für nachhaltige, effiziente 
und hochwertige Produkte – von Private Label bis zu bekannten Lizenzmarken. Mit 
flachen Hierarchien, kurzen Entscheidungswegen und echter Teamarbeit gestalten 
wir Mode mit Verantwortung. Um unsere digitale Infrastruktur fit für die Zukunft zu 
machen – dafür suchen wir dich!

Deine Mission:
Als E-Commerce-Azubi unterstützt 
du dabei, unseren Online-Shop und 
den digitalen Verkauf auf verschiede-
nen Marktplätzen aktiv weiterzuent-
wickeln. Du lernst, wie Produkte 
optimal präsentiert werden und wie 
der gesamte Bestellprozess reibungs-
los funktioniert.

Warum Du gerne Teil unseres
Teams bist:
• Anstellung in einem familiären, 
   modernen Unternehmen
• EURORAD-Leasing
• Gute Übernahme- und
   Entwicklungsmöglichkeiten bei
   erfolgreichem Abschluss der
   Ausbildung
• Quartals-Gutschein deiner Wahl
• Zuschuss zu VL & betrieblicher
   Altersvorsorge
• Arbeitszeitkonto zur Umwandlung
   von Überstunden in Freizeit

Das bringst du mit:
• Allgemeine Hochschulreife (Abitur) 
   oder Fachhochschulreife
• Leistungsorientierte Arbeitsweise 
   sowie analytisches Denkvermögen
• Verantwortungsbewusstsein und 
   Freude am selbstständigen Arbeiten
• Interesse an digitalen Tools sowie 
   erste Berührungspunkte mit 
   E-Commerce/Online-Handel
• Zielstrebigkeit und Freude am 
   Austausch mit Menschen
• Auf Dich kann man sich verlassen

Deine Aufgaben:
• Begleitung des gesamten
   Kaufprozesses – von der Bestellung  
   bis zum Zahlungseingang
• Bearbeitung und Dokumentation 
   von Verträgen im Online-Handel 
• Entwicklung, Umsetzung und
   Auswertung von Online-
   Marketing-Maßnahmen
• Steuerung der Online-
   Vertriebskanäle und Optimierung 
   anhand von Kennzahlen
• Durchführung von Markt- und
   Zielgruppenanalysen 
• Steuerung von Projekten und 
   Zusammenarbeit mit externen 
   Agenturen


